
LES BASES DU TRANSPORT ET DU 
COMMERCE INTERNATIONAL
Domaine : Transport Logistique Commerce 
Internat.
Réf. : 366TL

PUBLIC CONCERNÉ

Toute personne amenée à traiter 
à l'export

DURÉE ET DATES

-Durée : 
2 jours soit 14 heures

-Délai d'accès :
Réponse par mail dans les 72h.
En inter : inscription à la 
prochaine session suivant le 
nombre de places disponibles.
En intra et en individuel : en 
fonction du planning déterminé 
par le client.

-Dates des inter-entreprises : 
Nous contacter
.En Intra ou Individuel :
Nous contacter 

FORMULES ET TARIFS

En inter-entreprises : 
585€ HT / Jour / personne

En intra-entreprises : 
1409€ HT / Jour / groupe
Groupe de 2 à 4 pers.

En cours particulier : 
Nous consulter

MODALITÉS 
PÉDAGOGIQUES

Présentiel, Distanciel.

OBJECTIFS DE LA FORMATION

Rassembler les outils nécessaires pour une maîtrise de bout en 
bout
Choisir un incoterm adapté
Vérifier les documents de transport
Appliquer les procédures douanières à  l'export
Apports d'information
 

PRÉ-REQUIS
Aucun

MOYENS PÉDAGOGIQUES ET MODALITÉS D'ÉVALUATION

Moyens pédagogiques : Alternance entre théorie et exercices pratiques. Un support 
de cours adapté remis à chaque participant. Salle de cours équipée / connexion internet / 
matériels de projection / Tableaux / Paper Board.
 

Modalités d'évaluation : Evaluation au fur et à mesure des exercices pratiques / 
Questionnaire de satisfaction / Attestation de stage / Evaluation sommative par le formateur sur 5 
questions.
 

Formation en présentiel : A l'aide de l'application EDUSIGN, les stagiaires ont un 
accès afin d'émarger pendant la formation et de répondre à une opinion qualité lors de la fin de la 
formation.
 

Formation en distanciel : A l'aide d'un logiciel, les stagiaires interagissent entre eux 
et avec le formateur / Accès à l'environnement d'apprentissage (supports,...)et aux preuves de 
suivi (émargements, évaluation,opinion qualité...) via la plateforme Edusign / Convocation avec 
lien de connexion.

CONTENU ET MÉTHODES MOBILISÉES

CONNAITRE LES REGLES, USAGES D'UNE OPERATION 
COMMERCIALE INTERNATIONALE

Les différentes étapes d'une opération d'exportation
Les contrats : les conditions générales de vente
Les acteurs d'une opération d'expédition

 
UTILISER LES BONS INCOTERMS

Le rôle de chaque incoterm
Les problèmes réglés par les incoterms
Le calcul du prix d'offre

 
CHOISIR LES DOCUMENTS COMMERCIAUX

Les conditions générales de vente
La facture pro-forma
La facture commerciale
Le certificat d'origine
La police d'assurance
Les documents particuliers



NOS CERTIFICATIONS

 
MAITRISER L'OPERATION TRANSPORT

Les différents intermédiaires
Le bordereau d'instructions
Les textes règlementaires de transport
Les taux de fret et les cotations transport
L'assurance transport

 
VERIFIER LES DOCUMENTS DE TRANSPORT

La LVI CMR
La LTA
Les connaissements maritimes
Les documents pour les marchandises dangereuses

 
UTILISER LES TECHNIQUES DE PAIEMENT A 
L'INTERNATIONAL

Les modes de paiement et leurs couts
Le crédit documentaire et les RUU 600
La lettre de crédit Stand by
L'affacturage

 
REALISER LES OPERATIONS DOUANIERES A L'EXPORT

Les documents nécessaires
Les litiges et le contentieux douanier

 
EXERCICES D'APPLICATION

Etudes de cas selon vos besoins
Analyse de documents apportés par les participants
Méthode participative
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